Unser Motto: Gut beraten- besser leben. Wir unterstitzen hilfs- und pflegebedtrftige
Menschen sowie deren Angehdrige mit unserer Homecareexpertise. MEDI-MARKT ist einer der
fuhrenden Direktanbieter rund um die Versorgung mit medizinischen Verbrauchs- und
Hilfsmitteln. Uber 180.000 Kunden bundesweit schatzen die hohe Beratungs- und
Versorgungskompetenz, die wir in den vergangenen 40 Jahren fur vielfaltige Anforderungen bei
Inkontinenz, Diabetes, Enteraler Ernahrung, Stoma-, Tracheostomie- und Wundversorgung sowie
far Pflege und Schutzprodukte aufgebaut haben.

Bei MEDI-MARKT haben wir eine Mission: Wir méchten das Leben unserer alteren Generation
positiv verandern. Unsere Eltern, Grol3eltern und alle Menschen, die uns ein Leben lang
unterstutzt haben, verdienen eine Betreuung und Versorgung, die sie wirdevoll begleitet.

Um dieses Ziel wirkungsvoll nach auf3en zu tragen, suchen wir einen erfahrenen Vertriebsleiter *,
der unsere Botschaft klar kommuniziert, strategische Partnerschaften aufbaut und das Wachstum
unseres Vertriebsteams vorantreibt.

Regionaler Vertriebsleiter B2B2C/
Homecare* (m/w/d)



- bundesweit -

* die ausschliel3liche Verwendung der mannlichen Form soll explizit als geschlechtsunabhangig
verstanden werden und dient nur der vereinfachten Lesbarkeit

Jetzt bewerben

Warum MEDI-MARKT:

Wir legen grol3en Wert auf ein partnerschaftliches und wertschatzendes Miteinander

* Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege in einem dynamischen Unternehmen
* Personliche Weiterentwicklung durch individuelle Fort- und Weiterbildungsmaoglichkeiten
* Ein engagiertes, kollegiales und bundesweit tatiges Innen- und AuRendienst Team

* Eine verantwortungsvolle Fuhrungsaufgabe mit Gestaltungsspielraum in einem
zukunftssicheren Marktumfeld inkl.eines attraktiven Vergutungspakets

* Flexible Arbeitszeiten gewahrleisten eine ausgewogene Work-Life -Balance

* Wir bezuschussen Deine Betriebliche Altersvorsorge - weil wir auch heute schon fur Dich an
morgen denken

¢ Als Mitarbeiter geniel3t Du Rabatte und Verglnstigungen - nicht nur auf unsere eigenen
Produkte, sowie die Mdglichkeit des Bikeleasings

Deine Aufgaben:

* Gesamtverantwortung fur den Vertrieb im Bereich Homecare mit Fokus auf Pflegeheime, -
dienste und Apotheken

* Fuhrung, Motivation und Weiterentwicklung des Vertriebsteams (GroBraum Mannheim,
Wolfsburg, Leipzig, Lubeck)

* Umsetzung der Vertriebsstrategie sowie Sicherstellung der Zielerreichung in Umsatz und
Ergebnis

* Analyse von Markt- und Wettbewerbsentwicklungen sowie Ableitung geeigneter
MaRnahmen

* |dentifikation und ErschlieBung neuer Marktpotenziale sowie Ausbau bestehender
Geschaftsbeziehungen (u. a., Pflegedienste und -heime, Sanitatshauser, niedergelassene
Arzte)


https://medi-markt-homecare.onlyfy.jobs/application/apply/l0yn0ag9vf7aam4ko6iawwp6glmfizt

* Betreuung von Key Accounts und enge Abstimmung mit internen Schnittstellen wie
Marketing, Produktmanagement und Service

* Erstellung von Forecasts, Reportings und Budgetplanen fir die Geschaftsfuhrung

Dein Profil:

* Erfolgreich abgeschlossenes Studium im Bereich Betriebswirtschaft,
Gesundheitsmanagement oder vergleichbare Qualifikation

* Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb, idealerweise im Bereich Homecare

* Nachweisbare FUhrungserfahrung mit ausgepragter Fahigkeit zur Motivation und
Entwicklung eines Teams

¢ Sehr gute Kommunikations- und Verhandlungsstarke auf allen Hierarchieebenen
* Unternehmerisches Denken, hohe Ergebnisorientierung sowie strategische Kompetenz
* Hohe Reisebereitschaft

¢ Sehr gute Deutschkenntnisse und MS-Office Kenntnisse runden Dein Profil ab

Wenn du Freude daran hast, kreative Strategien zu entwickeln, Vertriebsprozesse zu gestalten
und dein Team aktiv zu fuhren, freuen wir uns auf Deine Bewerbung!

MEDI-MARKT Homecare GmbH

Mannheim www.besser-leben.de



